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EMPRESAVINCULADAA GRUPO PUMA/ La compañía, con sede en Utrera, invertirá dos millones de euros
en ampliar sus instalaciones para hacer frente a la demanda. Este año participará en cinco centrales.

LidiaVelasco.Sevilla
Bedetec, empresa satélite de
Grupo Puma, casi triplicará
sus ingresos este ejercicio
hasta aproximadamente los
14 millones de euros. Y es que
ha encontrado un filón en el
sector energético, especial-
mente con las centrales ter-
mosolaresyfotovoltaicas.

La compañía, con sede en
Utrera (Sevilla), se ha conver-
tido en el primer proveedor
andaluz, y uno de los princi-
pales a nivel nacional, de es-
tructuras metálicas. Éstas sir-
ven para soportar los espejos
cilincro parabólicos de estas
instalaciones de generación
eléctricarenovable.

A lo largo de 2010 suminis-
trará material a cinco plantas
–cuatro de ellas en Andalucía
y una en Extremadura– que
están promoviendo las dos
mayores compañías del sec-
tor termosolar. El año pasado
ya trabajó para Abengoa en la
Plataforma Solúcar (Sanlúcar
La Mayor, Sevilla) y para Ac-
ciona en Palma del Río (Cór-
doba), donde está levantando
doscampossolares.

Además, la firmaprevéam-
pliar su cartera de pedidos en
los próximos años, ya que
hasta 2013 se construirán en
España 2.340 megavatios
(MW) –una central tipo tiene
50–, de los cuales 866 MW se
ubicaránenlacomunidad.

“Una de nuestras ventajas
competitivas es que tenemos
la única máquina de Andalu-
cía de corte láser para tubos”,
explica Antonio Gálvez, di-
rector de desarrollo de nego-
ciodeBedetec.

Además, la empresa está
decidida a dar un paso más y
empezar a instalar estas es-
tructuras metálicas que reali-
zaensucentrodeUtrera.Una
actividadenlaqueyaseestre-
nó el año pasado dentro del

A.García.Almería
Agroiris, sociedad agraria de
transformación (SAT) insta-
lada en El Ejido, prepara su
introducción en el mercado
de la IV y la V gama, dentro
del marco de alianza comer-
cial que mantiene desde hace
años con Mayba y Ejidoluz
para comercializar de forma
conjunta el 100% de su pro-
ducción.

La empresa planea hacer
una reestructuración de su
oferta e introducir algunas
modificaciones en sus alma-
cenesdemanipuladoparapo-
der afrontar esta nueva etapa.
Se trata de un proyecto que
permitirá comercializar pro-
ductos que no se pueden ven-
der en fresco y con el que pre-
tende completar las rentas de
losagricultores.

El director general de la
SAT, Juan Antonio Díaz Pla-
nalles, explica que todavía no
tienenclarosiAgroirissecen-
trará “en cuarta o quinta ga-
ma. Lo que hay que hacer es
pensar no en origen sino en
destino, lo que importa es
aprovechar los excedentes y
darle salida”. En este sentido,
considera que es necesario
buscar otra línea de actuación
que permita utilizar esa pro-
ducción y evitar situaciones
como las que se han produci-
do este año al tener que tirar
muchos agricultores parte de
suscultivos.

Comercialización
Agroiris, Mayba y Ejidoluz
concentran casi 1.300 hectá-
reas de cultivos hortofrutíco-
las, lo que supone más del 5%
de la provincia. Además, co-
mercializan cerca de 200 mi-
llones de kilos con una factu-
ración en la pasada campaña
de 150 millones de euros. Dan
trabajo a unos 1.300 trabaja-
doresentrefijosyfijosdiscon-
tinuos y están presentes en 25
países, sobre todo en Alema-
nia,HolandaeInglaterra.

Bedetec triplicará sus ingresos con
la venta de estructuras termosolares

campo fotovoltaico, al partici-
parenelmontajededosmega
huertos (de 32 y 15 MW) de
Avanzalia, en las provincias
deCuencayToledo.

Automatización
De este modo, para dar res-
puestaalacrecientedemanda
de estos componentes de las
centrales solares y de otras
piezas de acero y aluminio,
que también realiza para
otros sectores como el ferro-
viariooeldelmueble,amplia-

rá su planta productiva en
1.200 metros cuadrados, de
manera que alcanzará los
6.000. “Queremos centralizar
todos los servicios y procesos
y estamos estudiando montar
un almacén inteligente y
adaptarlosrobotsdesoldadu-
ra para automatizarlos y au-
mentar la productividad”. La
inversión prevista asciende a
dosmillones.

La otra unidad de negocio
de Bedetec –su actividad ori-
ginaria– se centra en la reali-

Agroiris
prepara su
entrada en
alimentos de
IV y V gama

zación ‘llave en mano’ de
plantas de morteros y deriva-
dos de cemento en seco. Has-
ta ahora, ha venido desarro-
llado proyectos casi única-
mente para Grupo Puma, pe-
ro ante la caída del consumo
de materiales de construc-
ción, lo que ha reducido los
encargosdelaanterior,hade-
lineadounplandeinternacio-
nalización que ya ha dado sus
primerosfrutos.

Planexterior
“Hemosrealizadounafábrica
para una empresa tunecina
–Sotacid–, que se terminó en
agosto y actualmente, esta-
mos viendo proyectos en Ar-
gelia y Arabia Saudí”, explica
el directivo. Su objetivo es in-
crementar la presencia inter-
nacional de Bedetec y que la
facturación exterior se eleve
al 50% desde el 15% del total
que supuso en 2009. Para ello
ha puesto sus miras en aque-
llos países donde la edifica-
ciónestáenauge.

En España, hoy en día está
terminando la ampliación de
unaterceralíneaparaunafac-
toría de Puma en Alicante, y
otra en Valencia para el desa-
rrollodeproductosparalaex-
portación.

Bedetec tiene su sede en
Utrera y cuenta con una dele-
gación en Cataluña especiali-
zada en ingeniería de proce-
sos y software. Su facturación
se situó en 2009 en 5,7 millo-
nes, tras descender un 38%,
debido al parón de la cons-
trucción. Su plantilla está for-
madapor75empleados.

Antonio Gálvez, director de desarrollo de negocio de Bedetec.

Ya ha suministrado
este componente
de las plantas
energéticas a
Abengoa y Acciona

El año pasado
construyó llave en
mano una factoría
de producción de
morteros en Túnez

● Bedetec es una empresa
satélite de Grupo Puma,una
de las principales compañías
del sector de los materiales
de construcción.

● Tiene dos divisiones: la
propia Bedetec,que hace
plantas de morteros y
cemento en seco‘llave en
mano’,y Siscan,especializada
en piezas de acero y aluminio.
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